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ATEGIA DE PROPIEDAD INTELECTUAL
ANSFERENCIA‘TEG\IOLOGICA

L ud UNIVERSIDAD
DIEGO PORTALES

certificada

25 de octubre




C“emmgtris

A% {0k QLLE] certificada

ematris es una empresa consultora B especializada en apoyar a la
ciencia, tecnologia, innovacion y emprendimiento. Busca servir a
organizaciones de los sectores privado, publico y académico acelerando
sus procesos de desarrollo, innovacion y aprendizaje a través de
metodologias agiles y colaborativas.



Notas del ponente
Notas de la presentación
Recuerdan los nombres de Facilitadores (breve)


Facilitadores

Elena Barindelli

Consultora Senior

Bioquimica, Universidad de Santiago de Chile. Mg (c) en
Gestion Tecnoldgica, Mencion Biotecnologia,
Universidad de Santiago de Chile.
+7 afos de experiencia en proyectos de innovacion
tecnoldgica, realizando mentorias y asesorias técnicas
en analisis y valorizacion de tecnologias, estrategias de
PI, validacion comercial de tecnologias, entre otros.

,Quiénes somos?

Jorge Bustamante

Socio y Gerente General

Disefiador Industrial, Universidad de Chile.
Diplomado en Innovacion y Emprendimiento, Pontificia
Universidad Catolica de Chile. Emprendedor Tecnol6gico
con +14 afios de experiencia como consultor, facilitador y
mentor en emprendimiento, innovacion y transferencia
tecnoldgica; en universidades, empresas privadas e
instituciones publicas.

Socio fundador de Surikat Group S.A.



https://www.linkedin.com/in/elena-barindelli/
https://www.linkedin.com/in/jorgebustamantegrant/

. Objetivos del Taller @\ udp g

Conceptos basicos de Propiedad Intelectual
Modelos de PI (patente, licenciamiento, etc.)
Transferencia Tecnologica e Impacto
Actores del Ecosistema

TRL - ;Qué es?

Tipos de Transferencia

Casos

NSOk O~
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. Conceptos basicos de propiedad intelectual ((;\ udp e,

;Cual es la diferencia entre
Invencion / Innovacion?



INVENCION




rvicio social.



. Conceptos basicos de propiedad intelectual (": \ udp“N'VERS'DAD

\e DIEGO PORTALES

Invencion / Innovacion

Son los prncipios novedosos Que Ez la infroduccion de una nueva o

sustentan un nuewo objebo, producto, mejorada solucion (producto, sendicio

SEMVICID O procasa. o procesa) en &l mercado o sociedad
(tiene impacto)

Reguiers rsevos conocamientos Requeere nuevos conocimesntos

tecnicos v capacidades. tecnicos, capacidades, responder a

regquerimientos del mercado o
sociedad y financiarmesnto para
implementar.

Ejemplo: Rueda Ejemplo: Automavil



Vé e 7 /___\
. Desafios de Innovacion (\e\ udp UNIVERSIDAD

Crecimiento
A

Horizonte 3

Horizonte 2

Horizonte 1

>
Ejecutar Extender Explorar Tiempo
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;Cual es el rol y para que sirve una
patente?



H 4 ? A~
. éQue es una patente: (\ e\ udpglNEgngs(%gLEs

v" Privilegio otorgado por el Estado, por un periodo de tiempo, que permite
explotar en forma exclusiva un invento o sus mejoras, a cambio de la
divulgacion de la invencion.

v Permite al titular impedir que otros hagan uso de la tecnologia patentada.

v" El titular de la patente es el Unico que puede hacer uso de la tecnologia.

cCual es su proposito?

v" Inducir al inventor a revelar sus conocimientos para el avance de la
sociedad, a cambio de la exclusividad durante un periodo limitado de
tiempo.

v" Fomentan la innovacion, protegen la invencion y al creador le entrega
ventajas relativas a la competencia



.,

sCA P 2
. ¢Como patentar: (e udp g

« Cual es el tipo de proteccion mas pertinente a mi solucion?

« Cual es el proceso y costos asociados que implica proteger
mi solucion?

INVENCION — MODELO DE UTILIDAD - DISENO
INDUSTRIAL - DERECHO DE AUTOR -
SECRETO COMERCIAL



i DAnde patentar? o = ONERSIEAD
. C p (\_e Udp DIEGO PORTALES
« +En qué zonas o territorios hay productos/ patentes

similares?

« ;Qué Mercados son mas atractivos para comercializar o
impactar con mi solucion?

MARKET AND IP ASSESSMENT



. Propiedad Intelectual (o) & udpsusss.

Modelo de Utilidad
Diseno y Dibujo
Industrial

PROPIEDAD
PROPIEDAD INDUSTRIAL Esquema de

INTELECTUAL

Trazados y Circuitos
Topogrificos

Secreto Industrial

Creaciones que son
novedosas
universalmente

DERECHOS DE

AUTORY Producto/Servicio

CONEXO0S
= — MARCAS

VARIEDADES

Colectivas

INDICACIONES
GEOGRAFICAS/

VEGETALES

Certificacion

DENOMINACIONES
DE ORIGEN




e udp e ..

Estrategia de PI

A
| \

JQué patentar? cComo patentar? cDonde patentar?

Es relevante definir una estrategia comercial que sustente el invento o
innovacion, entendiendo cual es el proposito



. Ejemplo: Betamax v/s VHS

p{etamax

« Menor tiempo de grabacion
« Mejor calidad

« Estrategia cerrada
* Precios mas elevados
» Menor variedad de peliculas

Mayor tiempo de grabacion
Menor calidad de video

Estrategia abierta
Menor costo
Mayor variedad peliculas



. Ejemplo: Cinturon de seguridad

- 1959, el ingeniero de Volvo, Nils Bohlin, disefio el
cinturon de seguridad de 3 puntos

. Produjo un cambio sustancial en la seguridad
automotriz

. VOLVO decidio hacer la patente libre, porque
tenia mas sentido salvar vidas que hacerse ricos a
costa de la seguridad de los pasajeros.

. Ningun invento ha salvado tantas vidas como el de
Bonhlin.




. Los avances de la técnica




Ei: Proceso para producir cobre metalico

1 P
. Tipos de patente (e udp s
desde concentrados de cobre sin

PATENTE D Novedad %
INVENCION Inventiva > qeneracion de residuos

Aplicacion industrial WO0202210927706

MODELO DE # ' NDvEd.ad Ej: Impulsor para flujo laminar en bombas
UTILIDAD v Inventiva centrfugas para lodos
DISENO v Novedad
INDUSTRIAL v Fisionomia Diseno industrial: mejoras de un producto
ya existente a través del disefio de algun
atributo
DIBUJO v Novedad Dibujo industrial: respaldo del disefio
INDUSTRIAL v Fizionomia industrial, cuando es necesario

Ej wipo,



J

. Tramitacion de una patente internacional (\’; udpg{\lE'gng%%ArgLEs

| P
- L ——
§- -*
=

Invencion Autoridades
Internacionales
(1SA, SISA e IPEA)

g

W

D = -
= IE =
T—— L > WIPO —> PATENTSCOPE —> |
EDIIGII'III Oficina Int?mlr;znal Oficinas Nacionales Patente
Internacional Receptora oo y/lo Regionales  Concedida
Mesas desde Fase Fase
La fecha Internacional Nacional
de prioridad A et s et e et e e ——— S e ——————— e
0 12 16 18 19 22 28 30
I I I I | I I |
Solicitud Solicitud Transmisionde  Publicacion Blsqueda Examen Transmision de Entrada en
presentada presentada la busqueda de la solicitud  Intemacional Preliminar la SISRylo IPRP Il Fase Nacional
en la Oficina en la Oficina Internacional  Intermacional, Suplementaria (IPRP)
de Patentes Receptora (ISR) y opinidn ISR y opinidn (SISR)
escrita escrita

Fuente: Wipo.int 2022.



. glucle) IdeC|S|ones toman las IES respecto (\ e\ udpg{ﬂElgng%%/;gLEs
o

1. Titularidad de la patente: generalmente las instituciones que
producen el conocimiento.

% 2. Ingresos de explotacion de la Pl: generalmente se reparte a
prorrata de las instituciones que aportaron recursos al proyecto

@ 3. Derechos de licenciamiento: Generalmente las empresas que
X )4 aportaron a la I+D son las mismas que desean tener derechos
faah

preferenciales para licenciarla, a veces de manera exclusiva.



. La negociacion con IES @\ udp s

« Solo un 9% los investigadores tiene experiencia en propiedad intelectual (sobre
3.448 investigadores entrevistados (INAPI, 2012).

 La negociacion depende del estado de desarrollo de la Tecnologia (TRL),
valorizacion de la misma, Pl, mercado e impacto potencial del producto/ servicio o
bien publico.

Servicio
tecnologico

Contrato

FONDEF Idea FONDEF IT tecnologico

* En general, el incentivo del investigador esta en la generacion y reconocimiento
(métricas de productividad) e impacto en el medio, mas que en ingresos.



Actividad

En base a sus propias
investigaciones o un
proyecto propio...

5 Minutos

cTienen ideas, proyectos o tecnologias que
creen son susceptibles de patentar?



o~
e Lo [ o PRSI

;Cual es el de mi
trabajo de Investigacion?, ;Qué
quiero lograr con ella?




.'mpalCto (e udp e

ECONOMICO SOCIAL AMBIENTAL

X

<

Aporte al crecimiento econémico Aporte en la calidad de vida de las  Aporte en la preservacion del medio
local, regional e internacional. personas (clientes internos y ambiente.
externos).



- vV ] r ] ? o~
. ;Qué es Transferencia Tecnholdgica: (\ e\ ude{“E'e’é“p%%’?ELEs

“Transferencia tecnologica es el
proceso en el cual se pone en valor
las capacidades de investigacion de
los centros desarrolladores de
conocimiento, al incorporar los

resultados al quehacer del pais
(CORFO, 2015)”.




il :Qu¢ rol juega la TT en un (&) B udpiusse.

proceso de ?
Procesos Resultados Tipos de Innovacion
de 1+D de [+D TT
La I+D comprende el Proceso en el cual se Transformacion de una
trabajo creativo y pone en valor las idea en un producto
sistematico realizado con capacidades de nuevo 0 mejorado que es
el objetivo de aumentar el investigacion de los introducido en el mercado
volumen de conocimiento centros desarrolladores ylo Sociedad, o
(incluyendo el de conocimiento, al proceso de fabricacion
conocimiento de la incorporar los nuevo o significativamente
humanidad, la cultura y la resultados al quehacer mejorado que es utilizado
sociedad) y concebir del pais en la industria y/o
nuevas aplicaciones 3 (Manual de Frascati, 2015) Sociedad, 0 en una nueva
partir del conocimiento forma de servicio social.
disponible. (Basado en Manual de Frascati, 2002)

(Manual de Frascati, 2015)



. ;Qué rol juegala TT en un

proceso de

Procesos
de I+D

IES, Centros de
|+D, Instituciones /
empresas

?

Resultados
de I+D

Transferencia
Tecnoldgica

Paquete
tecnologico,
producto, servicio
0 bien publico

(¢" &udp

Sociedad e
Industria

Impacto y
beneficios a la
comunidad

UNIVERSIDAD
DIEGO PORTALES



()
. Actores en la Transferencia Tecnoldgica

Incubadoras
con foco en
CyT

OTLsy
gestores
tecnoldgicos
(Red GT)

Asoc.
Gremiales:
Minnovex

Ministerio de VC con foco
CyT en EBCT

Centros
Tecnoldgicos

Universidade
sy CFT

Entidades generadoras de conocimiento: 59
universidades, 70 instituciones biomédicas, 74
instituciones que hacen investigacion en diferentes
sectores.

Empresas o receptores de los resultados de las
actividades de I+D: Pymes, EBCT, Start-ups, Spin-
offs, grandes empresas, sector publico.

29 oficinas de transferencia y licenciamiento (OTL).
3 Hubs de transferencia tecnologica

14 consultoras: en temas de propiedad intelectual,
estudios de mercado y regulatorios.

Fuentes de financiamiento, Brokers tecnologicos,
Fondos de inversion, las incubadoras de negocios,
las asociaciones de profesionales de gestion
tecnoldgica (RedGT) y los organismos nacionales e

internacionales de apoyo a la transferencia. (Fuente:
CORFO, 2016)



Notas del ponente
Notas de la presentación
Existen 29 OTLs en el país en distintas etapas de madurez y desarrollo, 15 están en el programa avanzado de CORFO, denominada en etapa de consolidación, 5 en fortalecimiento y 9 en formación (Fuente: CORFO, 2016). 


https://www.corfo.cl/sites/Satellite?blobcol=urldata&blobkey=id&blobtable=MungoBlobs&blobwhere=1475166876180&ssbinary=true

APTA
Know Hub Chile
Founderlist Hub Tarapacd
Broota
Cumplo
Kickstarter
Hubs de
Innovacion
Crowdfunding
Redes de
inversionistas y
Fondos de
inversion
Aurus
Chile Global
CLIN
Alerce VC
Alaya Il

Best Austral Capital

UDD Ventures

| ba UC Facultades
Incu 2 . OTLs
maglne a Direcciones GT
3iE
Instituciones de
Incubadoras e Cent
y Superior i rgs
aceleradoras (IES) de |+D+i+e
de negocio
Consultoras
de [+D+i+e
I+D+i+e
estado y
organizaciones Asociaciones
gremiales
Fundaciones )
: Otras entidades
en [+D+i+e _
Organismos del Estado
Gubernamentales
h Municipios
(FZ(SZIRO CORFO Inst. Salud
Ministerios
Fraunhofer Sercotec

ANID (ex Conicyt)

F. Cienciay Vida _
PROChile

ISCI
INIA
Leitat
DICTUC
CREAS Innspiral
CEAP Transforme
Brinca
Plataforma 360°
Ingenial
ematris
Empresas
Grandes
Medianas
Pequefias
Micro
Start Ups
FinteChile
ACTI
ASIMET
ASEXMA
ASECH
ACHEF
Sistema B



. Principales entidades de (,_.:\ udPUN.VERs.DAD

\ € DIEGO PORTALES
apoyo gubernamental en I+D+i+e )
ﬂ
CORFO pgencia
suena emprende crece Nacional de
Investigacion
Foco en empresas ' Desarrollo
Posibilidad de asociacion con Centros de
I+D y universidades.

Foco en Centros de [+D y universidades.
Empresas o instituciones publicas participan como
colaboradoras o mandantes.

|
|

Fundacion para la
Innovacion Agraria

Fundacion

COPEC-UC

W



i Diferencias entre principales modelos de TT (\f‘;\ udpglNElgng%%zLEs

Technology
PUSH

Market
PULL



Notas del ponente
Notas de la presentación
El modelo technology push, conocido también como modelo lineal, establece que la innovación tecnológica comienza en la investigación básica, pasando por la aplicada, hasta el desarrollo experimental. El modelo market pull explica el surgimiento de la innovación a partir de la demanda o desde la necesidades de la sociedad, es decir, a partir de estas necesidades se aprovecha el conocimiento desarrollado por la comunidad científica. 


@

Tipos de Transferencia (TT y TC) (":‘\ udp s

\e DIEGO PORTALES

IESy Distintas estrategias de TT Sociedad

Centros de Investigacion —
* Patentamiento

* Licenciamiento

e Spin-offs

Empresas

* |Investigacion por encargo

* |+D colaborativa - consorcios Sector Publico

e Servicios Tecnoldgicos :
g Sector social

* Analisis de laboratorio, Peritaje, ensayos

Ciudadanos
* Insercidn de capital humano avanzado

* Formacion — cursos — posgrados

* Otros


Notas del ponente
Notas de la presentación
Investigación básica (Frascati): Trabajos experimentales o teóricos que se emprenden principalmente para obtener nuevos conocimientos acerca de los fundamentos de los fenómenos y hechos observables, sin pensar en darles ninguna aplicación o utilización determinada (2002, p. 31). 

Investigación aplicada (Frascati): Trabajos originales realizados para adquirir nuevos conocimientos; sin embargo, están dirigidos fundamentalmente hacia un objetivo práctico específico (2002, p. 31).
 
Desarrollo experimental (Frascati): Consiste en trabajos sistemáticos que aprovechan los conocimientos existentes obtenidos de la investigación y/o la experiencia práctica, y está dirigido a la producción de nuevos materiales, productos o dispositivos; a la puesta en marcha de nuevos procesos, sistemas y servicios, o a la mejora sustancial de los ya existentes (2002, p. 31). 
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Proceso dg Transferencia
Techologica

9 G°
-.'.

A No Go
‘Y Go condicional
I+D e innovacion Reporte de Estrategia de
tecnoldgica invencion Proteccién de PI

Seleccion
de

' I“ estrategia
> -

Evaluacion de

Estrategia de

patentabilidad y potencial
de negocios
(Market & IP Assessment)

Transferencia Tecnologica
y Modelo de Negocios

Diseio del Plan de

Negociaciony Negocios, Valorizacion

Implementacion del transferencia del
plan de negocios paquete tecnolégico

Seguimiento:
dividendos o pagos de
royalties

del Paquete
Tecnoldgico




i Principales problemas en TT en Chile (\”;‘\ udp suse.

« Poca vinculacion entre los actores del ecosistema de TT en Chile
 Falta de cooperacion para desarrollar tecnologias en conjunto entre Academia y empresas.

« Muy pocas OTLs manifiestan interactuar permanentemente con los investigadores para
buscar oportunidades tecnologicas, independiente de lo que establezcan en los proyectos.

* Enlas OTLs, las principales debilidades estan asociadas a los aspectos del mercado de las
tecnologias, desde su evaluacion hasta las estrategias que permitan alcanzarlos.

* En cuanto a los Investigadores, se observa que su rol es el mas debil de la cadena: su poca
experiencia e involucramiento en los procesos de transferencia y su escasa experiencia en
propiedad intelectual, podrian ser factores criticos que limitan los niveles de transferencia.

» Poca capacidad para el escalamiento de la tecnologia.
« Empresas en general no conocen las funciones y capacidades de las OTL.

Fuente: Estudio CORFO (2016)


Notas del ponente
Notas de la presentación
Informe CORFO (2016): Las entrevistas realizadas revelan que uno de los principales problemas del sistema de transferencia es la poca vinculación entre los distintos actores, habiendo incluso rivalidades (entre investigadores parte de universidades y centros de investigación) o falta de cooperación para desarrollar tecnologías en conjunto (entre universidades y empresas).

Muy pocas OTLs manifiestan interactuar permanentemente con los investigadores para buscar oportunidades tecnológicas, independiente de lo que establezcan en los proyectos. 

En las OTLs, las principales debilidades están asociadas a los aspectos del mercado de las tecnologías, desde su evaluación hasta las estrategias que permitan alcanzarlos. 

En cuanto a los investigadores, se observa que su rol es el más débil de la cadena: su poca experiencia e involucramiento en los procesos de transferencia y su escasa experiencia en propiedad intelectual, podrían ser factores críticos que limitan los niveles de transferencia. 

Se aprecia una debilidad en el vínculo de los investigadores con la OTL y en la existencia de capacidades de desarrollo tecnológico sólo hasta la etapa de prototipo, con una muy baja capacidad para las etapas de escalamiento. 

Por otra parte, las empresas no se relacionan con las OTLs, en específico porque no conocen sus funciones y/o capacidades. Las mayores debilidades de las empresas estarían, por lo tanto, en su vínculo con la OTLs; y, en menor medida, en la gestión de la propiedad intelectual y en la implementación de la innovación tecnológica. Las capacidades instaladas están, principalmente, al servicio de la I+D, que se realiza de manera interna. 
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El Gasto en 1+D y densidad de ("‘:‘\ udp

Investigadores en Chile es el mas bajo de OCDE &

Comparacion del Gasto I+D y numero de investigadores per capita

4.0 = Espafia

16,0
Recursos humanaos abundantes Recursos humanos abundantes
Recursos financieros escasos | Recursos financieros abundantes
14,0 @ Dinamarca
Noruega @ Finlandia @ Suecia ® «orea

- 128 @ Handa
o ' — Austria
= Islandia e
T ® Bilgica
100 @ Japon
[as] =
it 9 Pal ses'grz!jgga ® Aemania
S @ Reino Unido @ Estados Um’dus. .
R Luxemburgo @ Eslovenia e
i o Mueva Zelanda
S Grecia | @ Repiblica Checa

j @ stonia
% 60 :
[r] 1 i
@ Eslovaguia ] PG
(=] W
T % L e
hE. olonia
o
[ak]
=
=

® Estonia @ Turquia

20

. Chile Recursos humangs escasos Recursos humanos escasos

i : : h ;
Recursos financierss escasos Recursos financieros abundantes
0,0
0,0% 1,0% 2,0% 3,0% 4,0% 5,0%
Fuente- WhitePaper Inversidn nacional bruta en 1+0, como % del FIB
- J

ANID (2020)


Notas del ponente
Notas de la presentación
SEGUIMOS SIENDO EL PAÍS MIEMBRO DE LA OCDE QUE MENOS INVIERTE EN I+D 


DIEGO PORTALES

El Estado es el principal aportante para (\ e\ udpummsm
la 1+D; empresas estan bajo el promedio OCDE

Evolucion del gasto intramuro en 1+D por fuente de financiamiento 2010 — 2017 S MM 2017 . o
La financiacion por parte del

$350.000 Estado a 1+D aumento en 2%.

4300877
£300.000

Financiamiento de empresas en
I+D cayd en 12% el afio 2017

5250.000
= $200.000 $184.519 —
R — YT Recursos provenientes de IES
=
2 <5000 aumentaron en 8%.
%98 816
5117.059
i e ESTADO: cerca del 50% del
. ﬁ_,_-—f"’”"*‘—m&-——#-""'*f financiamiento histdrico en 1+D en
5 hd i
$50.000 Chile.
57.794 _ " $10.691 Empresas: aportan el 30%.
% ' ' (promedio aporte empresas OCDE:
2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017
48%).

—g=Fstado  =—l=Educacion Superior IPSFL Empresas

Fuente: INE 2018


Notas del ponente
Notas de la presentación
EL GASTO EN I+D EJECUTADO EN EDUCACIÓN SUPERIOR AUMENTÓ PERO EN EMPRESAS DISMINUYÓ.
EL ESTADO SIGUE SIENDO LA FUENTE DE FINANCIAMIENTO MÁS IMPORTANTE DE I+D EN CHILE


. La colaboracion IES-empresas/ instituciones ( e\ udpumms.m

\ DIEGO PORTALES

COLABORACION
> ACADEMIA _— INDUSTRIA >

Technology
Level

Investigacion para validar Desarrollo de tecnologia y Go-to- Market y
factibilidad prototipos comercializacion
Investigacion basica Demostracion de la Plan piloto y Masificacion bien

L . , ; Ublico
tecnoldgica Tecnologia escalamiento P



. ;Qué es la TRL?

Technology Readiness Levels:
|dentifica cual es el nivel de
madurez o estado de desarrollo
de una tecnologia.

IDEA

Unproven concept, no testing has been performed

BASIC RESEARCH

You can now describe the need(s) but have no evidence

IDEA

Concept and application have been formulated |

NEEDS VALIDATION

You have an initial ‘offering’; stakeholders like your slideware

SMALL SCALE PROTOTYPE

Built in a laboratory environment ("ugly” prototype)

PROTOTYPE
LARGE SCALE PROTOTYPE

Tested in intended environmentt

PROTOTYPE SYSTEM

Tested inintended environment close to expected performance

VALIDATION
DEMONSTRATION SYSTEM

Operating in operational environment at pre-commercial scale

FIRST OF A KIND COMMERCIAL SYSTEM

All technical processes and systems to support commercial activity
in ready state

FULL COMMERCIAL APPLICATION

Technology on ‘general availability' for all consumers

PRODUCTION

N —



. La mayoria de lal+D llega a TRL 4

N° Tecnologias con

% de tecnologias con

(" &udp

Area del conocimiento méas

Tecnologias solicitudes de Patente solicitudes de patente representada en este nivel
1 201 58 7% Ciencias fisicas y matematicas
2 a1 y 17% Varios, CIEI‘ICI’EI? fisicas y
matematicas
3 62 14 930 Biomedicina, cie:nf:ias fisicasy
matematicas
Biomedicina, ciencias fisicas
4 104 49 47% el Y
matematicas
5 67 34 1% Biomedicina, cie}nf:ias fisicas y
matematicas
Tecnologia, ciencias fisicas
6 38 15 39% gia, clene Y
matematicas
- 28 12 43% E_duc%:ciéfl.*f ciencias sncia_les,
ciencias fisicas y matematicas
8 49 )9 £9% Tecnologia, cie?c.ias fisicas y
matematicas
9 29 - 24% Educacion, mer}c_las fisicas y
matematicas
Total 1212 225 19%

Fuente: Estudio CORFO (2016)

UNIVERSIDAD
DIEGO PORTALES



. Los indicadores que le importan a las IES (\;‘*\ udpumms.m

DIEGO PORTALES

Dentro de los indicadores frecuentemente usados para medir la productividad del
proceso estan:

Publicaciones cientificas

Invention disclosure (documentos de declaracion de invenciones)

Patentes (solicitadas, concedidas)

Licencias (cantidad de acuerdos, ingresos por licencias)

Spin-offs creadas

Contratos de investigacion e ingresos anuales para la actividad de investigacion.
Desarrollo de conocimiento: nuevas asignaturas/ programas (armonizacion
curricular, desarrollo de posgrados)

Fuente: Estudio CORFO (2016)



Origen del proyecto que dio lugar a la EBCT
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Empresas cuya propuesta de valor se basa en conocimiento y actividades de I+D.

aquel entonces, trabajaban en otra empresa °
A partir de ideas y conocimientos de estudiantes, _ 7%
profesores y/o graduados universitarios °
A partir de resultados de investigacién e investigadores
. . . . 20%
de una universidad o centro de investigacion
Ninguna de las anteriores. - 6%
0% 10% 20% 30% 40% 50%

Nota: 266 respuestas. Esta pregunta se incorpord luego de la fase piloto, por tal motivo la cantidad de respuestas es menor.

Casi la mitad de los casos se
originaron a partir de ideas vy
conocimientos de personas que
trabajan en una empresa.



. Areas del conocimiento: EBCT

B Sélo tecnologias bio B Sélo tecnologias digitales
M Bio y otras tecnologias I Materiales avanzados con otras tecnologias
B Robdtica con otras digitales B Otras combinaciones

Bio y otras Otras

tecnologias combinacion...

Materiales
Solo tecnologias avanzados con
Sélo tecnologias bio digitales otras tecnologias

;;\}\ K= d UNIVERSIDAD
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* Principalmente se basan en tecnologias:
BIO (biotecnologia/biomedicina)

DIGITALES (lA, Deep/Machine Learning, 10T y
Big Data)

0 una combinacidn de éstas.

Nota: 301 respuestas.



Usuario

Quien usa el
producto, servicio o
bien publico

Ej: Tecndlogo médico

. Beneficiarios, usuarios, clientes

Beneficiarios
intermedios

Empresas que utilizan
la tecnologia para
desarrollar productos
0 Servicios

Ej: Empresa que
fabrica y vende un
dispositivo

CLIENTE es quien
paga por el producto
0 servicio.

(e

Beneficiario
Final

Quienes se ven
beneficiados en
ultima linea de la
tecnologia

Ej: Pacientes a
quienes se le aplica el
dispositivo médico

E d UNIVERSIDAD
u p DIEGO PORTALES

Stakeholders
/Aliados

Quienes pueden
incidir en la decision
de uso/ compra de la
tecnologia

Ej: Médicos,
gerencias, MINSAL,
ISP, etc.



Ejemplo:

CleanCap

Actores involucrados Instituciones de Salud

precio
producto confiable
Valorizacion costos relacionados
de Producto producto innovador (imagen)
oportunidad de negocio
impacto ambiental

seguridad

Poder decision de compra <

Tipo de actor cliente de insumo

seguridad
innovacion (valor agregado)
Seleccion y Jerarquizacion confiable

de Valores costos relacionados
oportunidad de negocio

precio

impacto ambiental

Médico/Tecndlogo/Enfermera

aplicacion del producto
versatilidad de uso
higiene
imagen de servicio
cobertura de uso
seguridad

no

usuario

seguridad
higiene
aplicacion del producto
comodidad
imagen producto

Apoderado (acompafiante del paciente)

seguridad
imagen de servicio
imagen de institucion (clinica)
higiene
aplicacion del producto
precio
comodidad

no

evaluador de servicio y producto

seguridad
higiene
aplicacion del producto
comodidad
imagen servicio

Paciente

comodidad
seguridad
higiene
aplicacion
imagen servicio

no

usuario

seguridad
higiene
aplicacion del producto
comodidad
imagen de servicio



Algunos ejemplos de TT desde IES

1. Licenciamiento del paquete tecnolédgico
2. Licenciamiento de PI

3. Venta de patente

4. Creacion de Spin-off

9. Servicios Técnico - tecnologico



CASO ’ CELLS FOR CELLS

Empresa de investigacion,
desarrollo y comercializacion de
terapias celulares y soluciones
revolucionarias de ingenieria de
tejidos.

10 tecnologias que incluyen
terapias para la osteoartritis de
rodilla, lesiones condrales
focales, un cultivo de medios
para la produccion de exosomas,
y un injerto vascular de
ingenieria de tejido bioinspirado
para aplicaciones de derivacion
vascular, entre otros.

1ra spin off UANDES, que ha logrado
desarrollar todo un centro y
laboratorio de terapias celulares para
atender pacientes y formacion de
estudiantes de medicina.

Usuarios: Profesionales de la Salud
especialistas en terapias celulares.

Clientes: Clinicas (Davila, Santa
Maria), pacientes particulares.
Beneficiarios: Pacientes particulares.
Aliados: Clinica Davila, UANDES,
CORFO y Univ. de California, UFRO,
Univ. de Queensland, etc.

Universidad de

#=/ los Andes

Fernando Figueroa Elizalde
Socio Fundador

US $10.000 K inversion
US +$10.000 K Fondos
estatales (con UANDES)
US $100 K ventas
anuales

+100 tratamientos
realizados

+30 empleados (82%
PhD)
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TrainingCompetence

Estudiante entrena habilidad practica o
procedimiento y se graba.

Video se monta en la nube.

Un experto evalta video y entrega
feedback.

Estudiante recibe feedback y vuelve a
entrenar.

Acumulacion de data para Auto-
Optimizacion de Cursos.

Ensefianza por Inteligencia Artificial.

UNIVERSIDAD
CATOLICA
DE CHILE

Metodologia que facilita la
transferencia de habilidades
practicas de forma remota y
asincronica.

Usuarios: Estudiantes de
medicina, kinesiologia,
enfermeria, etc.

Clientes: IES y Centros de
formacion de habilidades

practicas

Beneficiarios: Pacientes, Estado,
Centros de simulacion e IES que
los poseen.

Aliados: Clinicas, Colegio y
Sociedad de Cirujanos

A
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Julidn Varas
CEO

US $1.000 K inversion
US $1.000 K Fondos
estatales

US $800 K Ventas
(Ultimos 3 arios)

7 paises

2 Socios
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LETRA los docentes a ensefiar a

entre 4 y 10 afos.

Programa freemium.

Cuenta con lenguaje de sefia para mas
de 18 paises.

Incluye versiones en italiano,
portugués, griego, francés, sueco y
portugués.

Ha sido traducido a mas de 40 idiomas
Acumula data para la mejora del
programa y para investigacion en el
area.

i g ey r

Centro ul |

Tecnologias de Inclusior
— - -;']:‘1:;."1!'

Es un software que apoya a

ninos sordos e hipoacusicos

Usuarios: Docentes de
educacion basica,
Fonoaudidlogos, padres.
Clientes: es gratuito, lo puede
descargar cualquier persona o

institucion

Beneficiarios: nifios
hipoacusicos, padres, docentes,
fonoaudiologos

Aliados: Colegios, Centros de
rehabilitacion auditiva

Ps. Ricardo Rosas

Es el software mas
usado en la ensefanza
de la lectoescritura en
menores sordos e
hipoacusicos.

La versién freemium ha
permitido que colegios o
padres de menores
recursos cuenten con
esta herramienta




CASO CMM 3

Canter for _ 54 UNIVERSIDAD
Modeling ®4 DE CHILE

Herramienta tecnologica basada en técnicas Centro de investigacion ubicado, en la FCFM de
avanzadas de clasificacion matematica, la U. de Chile. Fue creado por un grupo de
empaquetada en software para optimizar gestion académicos del Dept. Ing. Matematica, UCH.
salud. Primer modulo NSP.

« Disenada para uso personal Usuarios: Profesionales de US $300 K Fondos
no Tl Agendamiento y Alta directiva estatales (FONDEF)

* Integrada a SIDRA Instituciones de Salud Publica. US $100 K Asesorias

» Acciones aplicabilidad Clientes: Hospitales y Centros (ultimos 2 afios)
demostrada publicos de salud. 2 Hospitales

*  Co-creacion con asociados Beneficiarios: Pacientes y

« \Versatilidad para nuevos familiares, Estado, MINSAL.
modulos Aliados: Hospital Calvo Mackenna,

» Interfaz desarrollado en Hospital R. de Talca, Servicio de
base a UX Salud Oriente (Cordillera)
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DE SANTIAGO — CPEIP
DE CHILE Eé‘ﬁiggién de Educacion
General
Metodologia que apoya la formacion profesional

especifica en pedagogia enfocada a nifios y

jovenes excluidos y/o en riesgo de desercion

escolar, por temas de vulnerabilidad y/o exclusion

social.

« Bien publico: Modelo de Usuarios: Docentes y profesionales de US $300 K Fondos
formacion con entidades educacion basica y media. estatales (FONDEF)
asociadas para su insercion en Clientes: Escuelas rurales y colegios +10 Entidades
los Planes de formacion local municipales y/o subvencionados. asociadas al

* Parte del equipo de profesores Beneficiarios: Estudiantes nifios y proyecto.

y profesoras de las jovenes de educacion basica y media en
instituciones asociadas que situacion de vulnerabilidad.

trabajan en programas de Aliados: Hogar de Cristo, AMUR, CREA
reinsercion y reingreso / Equidad, DEG, América Solidaria, Centro

Equipo USACH. investigacion Educacion Inclusiva, etc.
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Resultado de mi

- - [ Y 4 = = L] . r /'"::\
mvestlgacmn Resu |tad 0S de mi InveStIgaCIOn ¢ Cémo transferiré los resultados de mi investigacién? e\
Taller 07: Pl y Transferencia Tecnologica
1) ¢Qué resultado espero de mi
investigacién? Definir Producto, servicio o bien publico resultante de mi investigacion Cémo voy a Transferir
producto, servicio o bien o -
S, 1. Asesorias técnicas en xx 1. Contrato Tecnoldgico
pu blico a desarrollar. 2. Producto XX 2. Llicenciamiento a empresa externa productora
3. Metodologia en XX 3. Diplomado en xx
2) ¢Como se transferird a la

sociedad? Beneficiarios de mi proyecto Impacto/ beneficios que genera

A C]Uiéﬂ benefician los Usuarios Ambiental

resultados de mi Tecndlogos médicos Disminucién de descartables

investigacion?

Beneficiarios finales Social
< Cual eselim pa cto que Pacientes con xx dolencia Mayor accesibilidad a grupos vulnerables
podria generar?
. Clientes Econdmico
1 5 Mlnultos clini , * Optimizacién de procesos y ahorro en costos a IS
. inicas y hospitales

publicas y privadas

* Estado
* Ahorro de costos en salud para el Estado



Notas del ponente
Notas de la presentación
10 minutos en total


Resultados de mi inVQStigaCién ¢Como transferiré los resultados de mi investigacion? (\;\

Taller 07: Pl y Transferencia Tecnoldgica -

Producto, servicio o bien piblico resultante de mi investigacion Cémo voy a Transferir
1. Asesorias técnicas en xx 1. Contrato Tecnoldgico
2. Producto XX 2. Licenciamiento a empresa externa productora
3. Metodologia en XX 3. Diplomado en xx
Beneficiarios de mi proyecto Impacto/ beneficios que genera

Usuarios Ambiental

Tecndlogos médicos Disminucidn de descartables

Beneficiarios finales Social

Pacientes con xx dolencia Mayor accesibilidad a grupos vulnerables

Clientes Econdmico

* Optimizacion de procesos y ahorro en costos a IS
publicas y privadas
* Ahorro de costos en salud para el Estado

* Clinicas y hospitales
* Estado


Notas del ponente
Notas de la presentación
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ATEGIA DE PROPIEDAD INTELECTUAL
ANSFERENCIA‘TEG\IOLOGICA

L ud UNIVERSIDAD
DIEGO PORTALES

certificada

25 de octubre
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